
ตำแหน่ง : การตลาดและงานขาย Sale & Marketing Executive 
ประวัติการศึกษา : 

จบการศึกษาระดับปริญญาตรี คณะศิลปะศาสตร์ สาขาบริหารธุรกิจ
มหาวิทยาลัยราชภัฎสวนดุสิต

1.

ประวัติการฝึกอบรมระดับผู้บริหาร :
หลักสูตร ISO 19011 ของ สถาบัน TUV Rheinland Thailand1.
หลักสูตรฟื้ นฟูและเพิ่มประสิทธิภาพ 5ส ของสถาบันส่งเสริมเทคโนโลยี
(ไทย-ญี่ปุ่น)

2.

การจัดการธุรกิจขายตรงยุคใหม่ ของ มหาวิทยาลัยธรรมศาตร์ร่วมกับ
หนังสือพิมพ์สยามธุรกิจ

3.

หลักสูตรนำเข้าและส่งออก ธนาคารเพื่อกส่งออกและนำเข้าแห่ง
ประเทศไทย (EXIM BANK)

4.

หลักสูตรการบริหารธุรกิจขนาดย่อม Start up ธนาคารพัฒนาวิสาหกิจ
ขนาดกลางและขนาดย่อมแห่งประเทศไทย SME development Bank

5.

หลักสูตรการขายออนไลน์ บน Platform AMAZON โดย ธนาคารเพื่อก
ส่งออกและนำเข้าแห่งประเทศไทย (EXIM BANK)

6.คิดบวก พัฒนา แก้ปัญหา 
อย่างยั่งยืน

นางสาววรปภา ศรีศุภโชค



ความสำเร็จไม่ได้มาจากการขอแต่เกิด
จากการลงมือทำ

ประสบการณ์การทำงาน :
ห้างโรบินสัน สาขา อยุธยา1.
บจก. คีซาน เกาหลี ในประเทศไทย เกี่ยวกับงานก่อสร้างโครงการเอื้ออาทร2.
บจก. เดียร์ฟอส เอสเอฟซี (ไทยแลนด์) จำหน่ายสินค้างานขัดถูและเมมเบรน3.

นางสาววรปภา ศรีศุภโชค

คิดบวก พัฒนา แก้ปัญหา 
อย่างยั่งยืน



ผลงาน :
 ได้รับรางวัล TOP Award การเขียนแผนธุรกิจ SME ของ ธนาคาร
พัฒนาวิสาหกิจขนาดกลางและขนาดย่อมแห่งประเทศไทย SME
development Bank

1.

เป็นคุณแม่ดีเด่น ของ มหาวิทยาลัยอโยธยาบริหารธุรกิจ2.

นางสาววรปภา ศรีศุภโชค

คิดบวก พัฒนา แก้ปัญหา 
อย่างยั่งยืน



รองศาสตราจารย์ ดร.บุญชัย วิจิตรเสถียร


